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Capital Advisory Workshop 2

Beteiligungs-
voraussetzungen 

schaffen 

• Unternehmensstrategie 
(nicht-monetäre und 
monetäre Ziele)

• Festlegung Investment-
strategie, z.B.

- Beteiligungsanlässe

- Produkte, Volumina 

• Vertriebsstrategie

• Marketingstrategie

• Klärung Regulatorik

• Steuerung/Controlling

• Auswahl und Errichtung 
Beteiligungsvehikel

• Gesellschaftsrecht

• Governance: (Org.-) 
Strukturen u. Prozesse

• Prozessmanual erstellen

• Geschäfts- u. Risikostrategie 
dokumentieren

einmalig plus ggf. 
Aktualisierung 

Strategie

Basismodul:  
strategische und strukturelle Begleitung

Ihr Weg zum Aufbau eines nachhaltig erfolgreichen Geschäftsfelds Eigenkapital 

Akquisition Transaktion Portfolio-
management

• Kommunikation in der 
Gesamtorganisation

• Festlegung der Dealflow-
Kanäle und 
Verantwortlichkeiten 

• Systematisches Deal 
Sourcing: Strukturen im 
Vertrieb implementieren 
(Reporting, Jour fixe)

• Steuerung des Vertriebs

• Definition des Leistungs-
umfangs der jeweiligen Due 
Diligence (DD);

• Festlegung spezieller 
Anforderungen und 
ergänzender Schwerpunkte

• Steuerung und Koordination 
des gesamten Due Diligence-
Prozesses

• Bewertung der Due Diligence-
Ergebnisse

• Vertragsabschluss

• Begleitung und lfd. 
Betreuung gem. 
Prozesshandbuch

• strategisch: z.B.
- Wertsteigerung 

anstoßen und forcieren 
(z. B. 100 Tage 
Programm)

- Incentivierung 
Management

- Exit umsetzen

lfd. Prozess anlassbezogen anlassbezogen,
strategisch

Modul 1:
Unterstützung Deal 

Sourcing
Modul 2:

Transaction Services
Modul 3:

Full Capital Advisory

Einmalig, 
regelmäßige Überprüfung



Expertise

• Begleitung von Investoren beim strukturierten Aufbau ihrer Private 
Equity Aktivitäten sowie - mit einem proaktiven Ansatz - im gesamten 
Beteiligungsprozess entlang der gesamten Wertschöpfungskette 
(Akquisition, Transaktion, Portfoliomanagement)

• Jahrzehntelange Erfahrung bei der strategischen Begleitung und der 
Finanzierung des Mittelstandes (Small und Mid Cap), insbesondere bei 
unternehmerischen Herausforderungen wie die Lösung der Nachfolge, 
Gesellschafterwechsel, (an-)organische Wachstumsschritte 

• Persönliche Akquisitionserfolge bei einer Vielzahl renommierter 
mittelständischer, i.d.R. familiengeführter Unternehmen inkl. erfolgreicher 
Exits

• Aufbau nachhaltig profitabler Portfolios aus Direktbeteiligungen und 
Mezzanine-Finanzierungen

• Umsetzung von Beteiligungstransaktionen mit Volumina von € 3 - 300 Mio.

Menschen machen den Unterschied –
Ihr Ansprechpartner
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Karriere

• Partner | Head of Capital Advisory

• Director Private Equity Services Baker Tilly, Düsseldorf 

• Geschäftsführer VR Equitypartner GmbH, Frankfurt und Münster

• Geschäftsführer WGZ Initiativkapital GmbH, Düsseldorf und Münster

• Projektleiter/Prokurist WGZ Initiativkapital mbH, Düsseldorf

• Firmenkundenbetreuer/Prokurist IKB Deutsche Industriebank AG, Düsseldorf

• Bevollmächtigter im gewerblichen Kreditgeschäft WGZ BANK AG, Düsseldorf
.

Ausgewählte Publikationen

• Mandantenporträt: Der Steuerberater als Wegbereiter; 
Die Unternehmervertrauten 01/2018 

• Unternehmensnachfolge im Mittelstand aktiv gestalten; 
DIE WELT - Sonderbeilage Neuer Mittelstand 01/2017

• Investor bringt den Gesellschafterwechsel voran; 
Sonderbeilage Börsenzeitung 19.11.2016
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Martin Völker leitet den Bereich 
Capital Advisory in Düsseldorf. 


